AKILLI BRASIL SALA DE SITUACAO

RODADA #3

Pesquisa de consumidores

10 set. 2026 ¢ Motivos declarados para reduzir compras na NOVA

Amostra: 2.400 consumidores * margem de erro simulada £2,0 p.p.

Pergunta: “Qual foi o principal motivo para reduzir ou adiar compras na NOVA nos ultimos 60 dias?”

Preco / promocoes menos competitiv_

Produto indisponivel /ruptura  (EEIIIIIEEEED  24%

Prazo de entrega / experiéncia O 19%

Questodes politicas / posicionamento — 13%

Preferéncia por concorrente — 8%

Outros - 5%

INTERPRETACAO

A politica aparece como um fator real, mas minoritdrio quando os consumidores sdo obrigados a
escolher o principal motivo. Somados, preco, disponibilidade e experiéncia de entrega
concentram a maior parte das respostas.

Pesquisa ficticia * Uso educacional * Sala de Situacao



